2 FOR More And
EOFATO Reliable Opportunities!

Sales Manager - Frankreich (m/w)

Wir, die FORMARO GroBhandel GmbH, entwickeln und vertreiben moderne und innovative So-
larmodule mit hochsten Wirkungsgraden. Als Produkt- und Systemlieferant bieten wir unseren
Partnern Know-how, Equipment und Komplettlosungen an. Unsere Produkte sind bei namhaften
Kunden anerkannt und liefern héchste Qualitat, Effizienz und Nachhaltigkeit.

Zum Ausbau unserer internationalen Geschaftsaktivitaten suchen wir einen zuverlassigen, ver-
triebsorientierten und engagierten Mitarbeiter, der die nachfolgenden Aufgaben souverdn be-
herrscht:

Ihre Aufgaben:

-Sie gewinnen Solarteure, Projektierer und GroBhandler fiir den Einsatz mit ,,FORMARO" Solar-
strom Produkten

-Gleichzeitig unterstiitzen Sie diese bei der gezielten Marktbearbeitung

-Dabei handelt es sich um den Aufbau neuer und die Pflege bereits bestehender Kunden

-Sie gestalten Ihren Verantwortungsbereich selbstandig und tragen durch kontinuierliche Markt-
und Wetthewerbsbeobachtung zum Aufbau neuer Geschaftsheziehungen bei.

Ihr Profil:

-Sie beherrschen franzésisch in Wort und Schrift, weitere Fremdsprachen von Vorteil
-Begeisterung fiir die Photovoltaik bzw. regenerative Energie

-Berufserfahrung im Vertrieb (Photovoltaik von Vorteil)

-Eigenmotivation und unternehmerisches Denken

-Verinnerlichung der Dienstleistungsbereitschaft

-Freude an der Kommunikation

-Verkauferische Fahigkeiten

-Technisches Verstandnis

Was wir Thnen bieten:

-Eine verantwortungsvolle; selbststandige und abwechslungsreiche Tatigkeit mit hohem Gestal-
tungsspielraum.

-Ein leistungsorientiertes Entgelt und eine zukunftssichere Branche mit hohen Wachstumsraten.
-Die Maglichkeit eine treibende Kraft in unserem erfolgreichen Unternehmen zu werden.
-Hervorragende Berufsperspektiven mit Aufstiegschancen und vielseitigen Fortbildungsmdglich-
keiten.

-Mitarbeit in einem engagierten; dynamischen und innovativen Team.

Sind Sie von den anspruchsvollen Aufgaben iiberzeugt, dann senden Sie >> gerne auch per Mail
(jobs@formaro.com) < < Ihre Bewerbung mit den iiblichen Unterlagen unter Angabe Ihrer Ge-
haltsvorstellung und den méglichen Eintrittstermin an;

FORMARO GroBhandels GmbH
Herr Dipl.-Kfm. Mielecke
Bewerbermanagement

Untere IndustriestralBe 51 -57

D-57250 Netphen

www.formaro.com



